Pytanie
1. Czy nie bytoby racjonalne podzielenie zaméwienia na czesci - najlepiej na trzy

— zapora elastyczna,

— Zzapora sorpcyjna,

— przyczepka?
taczac 3 ww. produkty, zmusza sie¢ wykonawcdéw do zaoferowania naprawde réznych produktow od
réznych producentow. Kazdy z nich jest zmuszony do szukania ofert innych producentéw, co istotnie
wptywa na podwyzszanie ceny, gdyz dochodzi kolejny posrednik. W tej sytuacii istnieje obawa, ze PSP nie
otrzyma najlepszej jakosci za najnizszg ceng - na co w petni zastuguje - a stabg jako$¢ za wysoka cene
gdyz kazdy posrednim musi rowniez zarobi¢. Tak samo dzieje sie w przypadku konsorcjow. Ponadto

ewentualna modyfikacja SIWZ nie - wptynie istotnie na termin sktadania ofert.

Odpowiedz:
Zamawiajacy ogtaszajac przetarg na dostawe ,zapory elastycznej 200 mb i sorpcyjnej 200 mb z
osprzetem” kieruje sie nastepujgcymi przestankami:

— Zapory , zardwno elastyczna jak i sorpcyjna, majg byC przewozone na przyczepce na specjalnych
zwijadfach. Jeden dostawca sprzetu zapewnia dobranie parametrow oferowanej przyczepy
transportowej i zapor z osprzetem tak aby mogty by¢ przewozone w sposob bezpieczny i zgodnie
Z przepisami.

— Jeden dostawca jest takze jednym gwarantem dla dostarczanego sprzetu.

— Znika ewentualny problem braku ,kompatybilnosci” sprzetu ze sobg



